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Algunos aspectos sobre la situacion
sanitaria de los productos pesqueros
en Latino Americay el Caribe

Nelson Avdalov



AMERICA LATINA y el CARIBE

Quien controla los mercados internos?
Como esta la sanidad y la calidad?

Que se esta haciendo para mejorar?



Situacion muy heterogenea

El esfuerzo “OFICIAL” dirigido a exportacion

Superposicion de competencias: Ministerios de Salud;
Ministerios de Agricultura; Alcaldias, Municipios, etc;
pero en la practica, es muy poco lo que se hace ...
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“Los compradores trabajan en una estructura
comercial que los estimulan a literalmente “estrujar” a
los proveedores en materia de precios y tiempos de
entrega, sin prestar mucha atencion a las
repercusiones eticas que puedan generar en el
extremo de la cadena de abastecimiento ...

... La practica comercial habitual de pago es de 45 a 60
dias después de la entrega ...(*)

* Informe sobre Desarrollo Humano 2005 - PNUD



Situacion Confusay Heterogenia




Lamentablemente es muy poco J B
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Un sector de
consumidores esta
aprendiendo, y son
cada dia mas
exigentes.




Muchos supermercados y
pescaderias ofrecen
productos de buena calidad.



Hay también
restaurantes
especializados en
productos pesqueros
donde se ofrece
excelente calidad 10




SIN EMBARGO ...
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Por ejemplo:

cuando estudiamos los
parasitos la situacion
es preocupante




En muchisimos
casos la
situacion
sanitaria es
francamente
muy mala
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Instalaciones,
higiene personal
Buenas practicas ...




El hielo es el
gran ausente,
casl hunca

hay y es muy







QUE PODEMOS HACER PARA MEJORAR LA SITUACION ?

INFOPESCA Desarrolla proyectos con FAO, CFC, Agencias
Internacionales, ONGs en:

Argentina, Bolivia, Brasil, Costa Rica, Cuba, Honduras, México,
Nicaragua, Venezuela, Paraguay, Peru, Republica Dominicana,
Venezuela

eSuministro de equipos
*Preparacion y distribucién de Material Técnico
eCapacitacion en
Procesamiento
Control de calidad

Comercializacion




Equipos suministrados

~abricas y silos de
nielo ...
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Equipos suministrados

Vestimenta, balanzas,
empacadoras, cajas
plasticas, isotermicas,
utensilios, etc ...
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Equipos suministrados
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*Preparacion y distribucion de Material Técnico

MANUAL PARA
TRABAJADORES DELA
INDUSTRIA PESQUERA

PROYECTO

Desarrollo del Procesamiento y la Comercializacién de los Productos
Pesqueros Acuicolas de los Grandes Valles Hidrogréficos de América
Latina

CFC/FAO/INFOPESCA

MANUAL PARA EMPRESAS ELABORADORAS
DE FILETES DE TILAPIA FRESCOS




CAPACITACION Procesamiento Control de calidad

Profesores
Internacionales
y Locales
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CAPACITACION Procesamiento Control de calidad

Curso Tebrico -
Practicos
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CAPACITACION Especiél atencion a la mujer.. Por

ejemplo - Asomamon de MUJeres de Betume (BraS|I) |

Se desarrollaron y degustaron
o productos

Frescos — Salados - Marinados
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CapaC|taC|on en ComerC|aI|zaC|on
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Capacitacion en Comercializac

.

e

El Comercio y su vinculo con la calidad



Capacitacion en Comercializacion

Los Participantes del Curso en Barinas
deciden crear la COOPERATIVA Pescallano

(El'mas fresco sabor del llano!
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el ' - i - Hiiah 2 g
En Brasil por ejemplo se reallzo en Ias Instala(:lones de la
CODEVASEF en la ciudad de ARACAJU paralelamente a una feria
artesanal donde asistieron mas delOOO personas.




Capacitacion en Comercializacion
PROMOCION Y TESTS DE MERCADOS

2 Actividades
\'4 \V4

Degustacion de diversos platos Venta de pescado Fresco




PROMOCION Y TESTS DE MERCADOS (Brasil)
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Capacitacion en Comercializacion
PROMOCION Y TESTS DE MERCADOS
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Capacitacion en Comercializacion
PROMOCION Y TESTS DE MERCADOS

Venta de pescado Fresco

Preparacion
del pescado




Capacitacion en Comercializacion
PROMOCION Y TESTS DE MERCADOS -
e _,;;._-’.’; —T— --m*' # ;.j o S -7 4

“‘v‘

Se logro la venta
de 400 Kg. de

R B filetes durante
a5 ol O -~ 1 los 3 dias de
duracion de la
Feria

Las mujeres de la cooperativa realizaron la venta



Capacitacion en Comercializacion
PROMOCION Y TESTS DE MERCADOS

Esta actividad se realizo en coordinacion con la
cadena venezolana de Supermercados EXito,
pertenemente al grupo CASINO




Capacitacion en Comercializacion
PROMOCION Y TESTS DE MERCADOS

1 2 Actividades

Instalacion dentro del
supermercado (proximo a la
pescaderia), de un local para la
elaboracion de platos

preparados. y
Promocion de pescado de agua dulce

en la pescaderia del supermercado
mediante motivacion del personal de la
pescaderiay carteles paraincentivar la
ventay sorteos de pescado entre los
clientes que compraron pescado.
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Capacitacion en Comercializacion
PROMOCION Y TESTS DE MERCADOS
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Capacitacion en ComerC|aI|zaC|on
PROMOCION Y TESTS DE I\/IERCADOS
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Capac:lta(:lon en Comercializacion
PROMOCION Y TESTS DE I\/IERCADOS




Capacitacion en Comercializacion
PROMOCION Y TESTS DE MERCADOS (Venezuela)
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Cuntiene protel .as con todos
! Io- aminodcidos esenciales, por
ellr es de alto valor nutritivo
* Es bajo en calerias y 'de facil
digestién

A=as estan asociadas a efectos relacionados
fn de infartos y arterioesclerosis

ntiena Wﬂminiﬁ necesarias para una
ricion :

* Quienes consumen mdﬁ
tienen mayor Hpumn,nda

vida y menor riesgo de g-ﬂbﬂr
enfermedades WI’I"IB Alzheimer
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DISFRUTA DE TODOS ESTOS BENEFICIOS CONSUMIENDO E
X0 D PESCADO CULTIVADO DEL OECIDENTE VEN
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Capacitacion en Comercializacion
PROMOCION Y TESTS DE MERCADOS (Venezuela)

Resultados

La pescaderiay el stand de
degustacion los dias de la
promocion fueron visitados
por mas de 1000 personas
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PROMOCION Y TESTS DE MERCADOS (Venezuela)

Las ventas se
Incrementaron un
promedio del 715%

% PART. PROD. AGUA DULCE VS TOTAL VTAS PESCADERIA |
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Personas capacitadas:

Control de calidad
Nivel Técnico-profesional: 1500
Nivel Medio: 550
Comercializacion:

Nivel Medio: 500
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